
 

Praktik til Salg & Business Development 

LINAK søger studerende til praktik inden for Salg & Business Development! Vi søger studerende, som har drive og 
lysten til at lære, og derudover gerne vil være en del af et entusiastisk team. Du vil – som en naturlig del af teamet – 
blive inddraget i problemstillinger, samt indgå i arbejdet med både større og mindre projekter.  

Projekter kan være salgsudvikling af nye og eksisterende kunder, markedsanalyser af nye markeder, udarbejdelse 
af business cases og roadmaps, samt løbende opfølgning af produkter i livscyklus. Derudover er en naturlig del af 
dagligdagen også at forstå organisationens behov og overføre dem til løsninger inden for dit område.  
 

Eksempler på tidligere projekter - projekterne varierer efter kvalifikationer og interesser: 
• Udviklingen af et ”katalog” orienteret mod slutbrugeren. Kataloget har til formål at informere omkring de 

særlige løsninger, som differentierer LINAK fra sine konkurrenter og skaber værdi for slutbrugerne.  
• Udarbejdelse af en passende strategi for ny produktlancering, og hvorledes en sådan bør implementeres.  
• Markedsundersøgelse for at afdække behovet for et nyt produkt/ydelse  

 

Vi søger dig, som  
• er i gang med en relevant ingeniør- eller business universitetsuddannelse fx Forretningsudvikling, Global 

Business, Innovation and Business, Cand. Merc.   
• ser muligheder frem for begrænsninger 
• vil have hands-on erfaring  
• har et positiv og imødekommende mindset 
• kan se ting fra flere perspektiver 
• bliver motiveret af faglige udfordringer 
• taler og forstår dansk på grundlæggende niveau 

Hvorfor LINAK? 
• Du får løn under praktikperioden 
• Du får betalt kollegieværelse, hvis du ikke bor i nærheden 
• Du får ansvaret for egne projekter og mulighed for at afprøve teori i praksis 
• Du får mulighed for at udvikle dig fagligt og personligt med sparring fra den praktikansvarlige og 

engagerede og dygtige kollegaer 
• Du får mulighed for samarbejde til dit kommende afgangsprojekt 
• LINAK arrangerer sociale arrangementer med 15+ andre praktikanter i virksomheden 

Når du ansøger 
• skal du udtrykke dét du brænder allermest for at arbejde med under din praktik 
• skal du beskrive din motivation for at vælge LINAK som praktiksted 
• skal din ansøgning indeholde dit foreløbige karakterudskrift 
• skal din ansøgning indikere tidsrammen og tidspunkt for praktikken 

Se videoen her og hør mere om hvordan det er at være praktikant i Salg og Business Development. 

Ansøgningsfrist til forårssemesteret 2024: 20. november 2023.  
Ansøgninger behandles løbende og der kan indkaldes til samtaler før ansøgningsfristen.  

Start: februar 2024 

Ønsker du flere oplysninger, er du velkommen til at kontakte vores HR-afdelingen på tlf. +45 73 15 15 15. 

 

LINAK A/S 
Group Headquarters 
Smedevænget 8, Guderup  
6430 Nordborg 

https://youtu.be/bvI8KjzSph4

